
 
 

 

 

VENTAS CON PROGRAMACIÓN NEUROLINGÜÍSTICA 

 
 

 

OBJETIVOS: 

 

 Que los participantes desarrollen competencias útiles a su gestión 
comercial. 

 Que incorporen  técnicas que refuercen el proceso de ventas. 

 Que sepan estructurar una entrevista comercial y dispongan de la 

flexibilidad necesaria para concluirla con efectividad. 

 

 
PROGRAMA: 

 

 Principales conceptos de PNL y su aprovechamiento durante el  

proceso de ventas. 

 Tipos de Ventas 

 Tipos de Vendedor 

 Triple Competencia 
 Preparación Personal 

 Estado Interno 

 Creencias acerca del producto, cliente, sobre uno mismo y 

objetivos que interfieren en la eficacia de la venta. 

 Establecer Contacto / Rapport / Acordarse x 4 / PMRV 

 Tipos de Cliente 
 Identificación del cliente comprador 

 Comprender por qué compra la gente 

 Técnicas para hacer preguntas y conseguir información relevante 

 Algunas palabras a considerar y otras a evitar. 

 Parafraseo y cierres parciales 

 Selección del producto / servicio apropiado al cliente. 

 Manejo de Objeciones 
 Cierre de Ventas y acciones posteriores. 

 

 

Duración: 16  horas. 

 

Facilitadora:  Mónica Senillosa – Directora de aQesí! Consultores Asociados 
Trainer Certificada en Programación Neurolingüística  - www.aqesi.com.ar  

 

 

Informes e inscripción: info@aqesi.com.ar  - o al 155-666-6000  
 

 

http://www.aqesi.com.ar/
mailto:info@aqesi.com.ar


 

 

 


